
W I R  B I E T E N

• Flexible Arbeitszeiten, mobiles Arbeiten 
• Sicherer Arbeitsplatz mit spannenden, 

verantwortungsvollen Aufgaben
• Wachsendes internationales Unternehmen
• Ausgezeichnetes Betriebsklima mit offener 

Unternehmenskultur
• Entfaltungsspielraum für eigene Ideen 
• Gute Verdienstmöglichkeiten durch eine 

Grundsicherung und Provision
• Interne Aufstiegsmöglichkeiten
• Nach Wunsch - Bereitstellung eines Fahrzeuges
• Moderne Geschäftsausstattung und Equipment 

Sie finden sich in dieser Beschreibung wieder? 
Wenn Sie Lust haben, mit uns die Zukunft zu 
gestalten, freuen wir uns auf Ihre Kontaktaufnahme. 
Bitte richten Sie Ihre Bewerbung unter Angabe Ihrer 
Einkommensvorstellungen und Ihres frühestmöglichen 
Eintrittstermins an: jobs@genesis-display.com. 

Für einen ersten telefonischen Kontakt steht Ihnen Frau 
Mareike Weiner unter der Telefonnummer 
05752-3777-166 gern zur Verfügung.

V E R T R I E B S M I T A R B E I T E R /

A C C O U N T  M A N A G E R

( m / w /d )

GENESIS MANNEQUINS ist einer der internationalen Top-
Anbieter von Schaufensterfiguren, Torsos und Displays. Im 
Zusammenspiel mit unserem marktführenden Partner für 
Digitalisierung, die Scanblue Engineering AG, verstehen 
wir uns als Vorreiter in der Modebranche und wissen 
nur zu genau, worauf es im im Visual Merchandising 
ankommt. Durch unsere Kompetenz versorgen wir unsere 
Kunden mit hochwertigen, funktionalen und ästhetischen 
Produkten für den stationären Handel, ergänzt durch 
digitale Onlineshop-Konzepte für Augmented Reality und 
Virtual Reality. Dadurch ermöglichen wir Einzelhändlern 
neue Präsentationsmöglichkeiten. Wir erkennen frühzeitig 
Trends und übersetzen diese in einzigartige Designs mit 
ausgereiften technischen Lösungen.

I H R E  A U F G A B E N

• Vertriebliche Verantwortung für Neukundenakquise
• Beratungs- und Verkaufsgespräche
• Durchführung von Kundenterminen und    

Produktdemonstrationen
• Betreuung und Pflege des Kundennetzwerkes
• Steigerung der Kundenzufriedenheit und    

Kundenbindung 
• Entwickeln von neuen Vertriebsstrategien/-aktivitäten 
• Ermittlung von Marktpotenzialen, Bedarfen sowie 

Bedürfnissen
• Aktives Networking und Repräsentation des 

Unternehmens auf z. B. Messen 
• Abteilungsübergreifende Kommunikation für die 

zielgerichtete Kundenbetreuung  

I H R  P R O F I L

• Betriebswirtschaftliche Kenntnisse und Spaß am 
aktiven Vertrieb in der Modebranche

• Out-of-the-Box-Thinking und “Can-Do”-Mentalität 
• Charmantes, offenes Auftreten mit ausgeprägter 

Kommunikationsstärke 
• Verhandlungssicheres Businessenglisch
• Hohes Maß an Kreativität kombiniert mit einem 

ausgeprägten Ästhetikempfinden
• Persönliche Integrität gepaart mit Verhandlungsstärke 

und Überzeugungskraft 
• Fingerspitzengefühl und aktives Zuhören auch im 

interkulturellen Kontext
• Kenntnisse im Visual Merchandising 
• Interesse an fortwährendem Lernen

Zum nächstmöglichen Zeitpunkt suchen wir bundesweit 
einen ACCOUNT MANAGER  (m/w/d)


